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Strukturwandel Im Autohaus -
warum auto-flat jetzt entscheidend ist.

Ausgangslage:

Der Strukturwandel im Automobilhandel ist keine lineare Entwicklung, sondern eine
dynamische Bewegung, die sich zunehmend beschleunigt. Konsolidierung, steigende
Fixkosten, technologische Umbruche und Margendruck verstarken sich gegenseitig. Die
Folge: weniger Standorte, weniger Eigentumer, hdherer wirtschaftlicher Druck.

Neuwagengeschaft: wirtschaftlich nicht tragfahig:

Bei ehrlicher Vollkostenrechnung wird im Neuwagengeschaft kein Geld mehr verdient.
Vorhaltekosten, Personal, Marketing, Boni-Abhangigkeiten und regulatorische
Anforderungen fressen die Margen vollstandig auf. Der Neuwagen dient vielfach nur
noch als Eintrittskarte fur Folgegeschafte.

Verbleibende Ertragssaulen

Realistisch bleiben dem Autohaus nur noch zwei tragfahige Ertragssaulen: das
Gebrauchtwagengeschaft und das Werkstatt- bzw. Aftersales-Geschaft.

Aftersales unter Druck

Mit zunehmender Elektromobilitat sinken VerschleiB, Teilebedarf und Wartungsumfange.
Das klassische Werkstattgeschaft schrumpft — Aftersales bleibt nur dann zukunftsfahig,
wenn es aktiv neu gedacht und strategisch gesteuert wird.

Die Konsequenz: auto-flat

auto-flat ist eine handlereigene Werkstatt-Flat, direkt aus dem Autohaus heraus. Sie ist
kein Fremdprodukt, keine Versicherung und kein extern gesteuertes Modell. Der Handler
behalt die volle Kontrolle Uber Leistungen, Preise und Zielgruppen.

Der Nutzen von auto-flat

e planbare, monatliche Ertrage

stabilere Werkstattauslastung

langfristige Kundenbindung

Ruckholung von Wertschdpfung ins eigene Haus

Fazit

Der Strukturwandel beschleunigt sich. Neuwagen bringen die nétige Wertschopfung
nicht mehr. Das Aftersales-Geschaft entscheidet Uber die Zukunft.

»auto-flat ist keine Option, sondern eine strategische Konsequenz.”

https://auto-flat.com/



